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Ptock, dn. 14.05.2014r.

ZAPYTANIE OFERTOWE NR 1/6.1/2014

l. Przedmiot zamoéwienia

SOLLEMAN SP. Z O.0. z siedziba przy ul. Zbozowej 7, 09-410 Ptock, zaprasza do sktadania ofert na
realizacje ustugi kompleksowej obstugi dziatan eksportowych dotyczacych wejscia na rynek Niemiec ,
realizowanych w ramach projektu ,Rozwdj przedsigbiorstwa Solleman sp. z 0.0. w oparciu o eksport
innowacyjnego produktu” w dziataniu 6.1 Paszport do eksportu Programu Operacyjnego Innowacyjna
Gospodarka 2007-2013, zgodnie ze specyfikacjg zawartg w Zatgczniku nr 1 do niniejszego zapytania
ofertowego.

Il. Miejsce i termin skladania ofert

Oferty nalezy sktadaé¢ do biura SOLLEMAN SP. Z O.0. zlokalizowanego w Ptocku przy ul. Zbozowej 7,
09-410 Ptock lub przesta¢ mailem na adres p.tomaszewski@solleman.pl w terminie do dnia 23 maja
2014 roku, do godziny 16.00. Datg zlozenia oferty jest data wptywu do siedziby zamawiajgcego.
Przesytki nadane w Urzedzie Pocztowym, ktére wplynety do zamawiajgcego po terminie
przewidzianym do skfadania ofert albo zostaly zlozone bezposrednio w miejscu sktadania ofert po
uptywie wyznaczonego terminu, pozostawia sie w aktach konkursu bez rozpoznania.

lll. Zawartos¢ oferty
Oferta powinna zawierac:

1. date sporzadzenia,

2. numer zapytania ofertowego, ktérego oferta dotyczy,

3. dane adresowe oferenta,

4. przedmiot zamowienia zgodny ze specyfikacja,

5. odniesienie do wszystkich kryteriow oceny ofert wskazanych w pkt. V. niniejszego zapytania,
6. ceneg przedmiotu zamowieniu,

7. termin zakonczenia realizacji ustugi nie dtuzej niz do 31.12.2014 r.

8. termin waznosci oferty (min. 60 dni),

9. informacja, ze oferta stanowi oferte w rozumieniu art. 66 Kodeksu Cywilnego,

10. podpis oferenta (osoba upowazniona).

IV. Kryteria oceny ofert:

. Waga .
LP. Kryteria wyboru kryterium Punktacja
Maksymalnie 10 punktéw, stosujgc ponizszy
wzér:
Lc = Cmin/ Co * 10 pkt, gdzie:

1 | Cena 3 Lc - Liczba punktéw w kryterium ,cena”,
Cmin - Najnizsza cena netto sposrod ztozonych
ofert (w PLN),

Co - Cena netto badanej oferty (w PLN).
Doswiadczenie w obstudze Ma!<§ymaln|e 10 punktow, stosujgc ponizszy
dziatan eksportowych wzo_r. . . -
dotyczacych wejscia na rynek Ld = Qmm I Co %O Pk, gd2|'e.

2 . 2 Ld - Liczba punktéw w kryterium

docelowy (liczba - -
; s ,Doéwiadczenie”,
zrealizowanych projektow na ; L . .
Cmin — Najwigksza liczba zrealizowanych
rynku docelowym) S . .
projektow sposréd ztozonych ofert,
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Co — Liczba zrealizowanych projektéw badanej
oferty

Sume punktéw dla kazdej oferty stanowi suma iloczyndéw poszczegdlych kryteriow i ich wag.
Maksymalna mozliwa do uzyskania liczba punktéw moze zatem wynies¢ 50 pkt. Najwyzsza uzyskana
liczba punktow, wytoni zwyciezkg oferte.

V. Warunkiem udziatu w postepowaniu ofertowym jest terminowe ztozenie oferty zgodnej z niniejszym
ogtoszeniem.

VI. Brak odniesienia sie w ofercie do ktéregokolwiek sposréd kryteriow formalnych okreslonych w
punktcie Ill. moze skutkowac¢ pozostawieniem oferty w aktach konkursu bez rozpatrzenia. Natomiast
brak odniesienia sie w ofercie do ktéregokolwiek sposrod kryteriow punktowanych, wyszczegdlnionych
w pkt IV. bedzie skutkowaé przyznaniem 0 pkt za dane kryterium.

VII. Zamawiajgcy zastrzega sobie prawo do weryfikacji rzetelnosci informacji przedstawionych w
ofercie, w szczegodlnosci dotyczgcych posiadanego doswiadczenia. Zamawiajgcy zwrdéci sie wowczas
do Oferenta o wykaz zrealizowanych ustug z podaniem ich przedmiotu, dat wykonania, odbiorcow i/lub
0 okazanie dokumentéw potwierdzajgcych nalezyte wykonane tych dostaw (referencje).

VIIl. W przypadku braku mozliwosci dokonania wyboru najkorzystniejszej oferty ze wzgledu na
remisowy wynik ich oceny, Zamawiajgcy przeprowadzi negocjacje z Oferentami.

IX. Zamawiajacy nie dopuszcza sktadania ofert czesciowych i nie przewiduje procedury odwotawczej.

X. Zamawiajgcy zastrzega sobie prawo odwofania lub uniewaznienia w czesci lub w catosci
postepowania ofertowego bez podania przyczyn, badz jego zamkniecia w catosci lub czesci bez
wyboru ktérejkolwiek z ofert.
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ZALACZNIK NR 1 - CHARAKTERYSTYKA PRZEDMIOTU ZAPYTANIA

PRZEDMIOT ZAPYTANIA OFERTOWEGO:

Wykonanie ustugi kompleksowej obstugi dziatan eksportowych dotyczgcych wejscia na rynek Niemiec,
obejmujgca swym zakresem:

1. Wyszukiwanie i dobér partneréw na rynkach docelowych na rynku niemieckim:

a.

przeprowadzenie badah marketingowych dotyczacych rynku, wraz z opracowaniem
raportu z badan,

ustugi prawne zwigzane z wyszukiwaniem i doborem partneréw na rynku,

doradztwo w zakresie okreslenia, wyselekcjonowania, sprawdzenia wiarygodnosci
grupy docelowej potencjalnych partnerow handlowych, przygotowania ofert
wspotpracy oraz negocjacji handlowych sprawdzenie min. 15 podmiotéw, wraz z
opracowaniem raportu,

organizacja spotkan z wyselekcjowanymi potencjalnymi partnerami handlowymi,
organizacja podrozy stuzbowych dotyczgcych realizacji powyzszego dziatania
(przejazdy, noclegi): 5 trzydniowych wyjazdéw (po 2 noclegi) dla dwdch os6b w celu
odbycia tgcznie 15 spotkan.

zorganizowanie niezbednych ubezpieczen dla osdb uczestniczacych wyjazdach —

ubezpieczenie dla 2 oséb, podczas 5 podrézy.

2. Uzyskane niezbednych dokumentéw uprawniajgcych do wprowadzenia produktéw lub

ustug przedsiebiorcy na rynek niemiecki:

a.

b
c.
d

doradztwo zwigzane z uzyskaniem certyfikatow/Swiadectw/atestéw na rynek,

ustugi prawne zwigzane z wprowadzeniem towaréw lub ustug na rynek,

przygotowanie dokumentaciji technicznej,

transport i ubezpieczenie probek wyrobu i dokumentacji technicznej wysytanych do
badan certyfikacyjnych

przeprowadzenie badan certyfikacyjnych

wystawienie i wydanie certyfikatu

3. Doradztwo w zakresie strategii finansowania przedsiewzie¢ eksportowych i dziatalnosci

eksportowej na rynku niemieckim.

a.

opracowania optymalnej strategii finansowania, wraz z opracowaniem raportu.
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